
为什么选择新加坡

作为海外业务大本营
KrASIA创始人 - 马成



我们是谁

36氪
中国流量与影响力最大的
新经济服务平台

KrASIA
让世界了解中国的
新经济和新科技

36氪是中国早期新经济产业项目的最大入

口，已让3万多家初创公司在全球受众面前

曝光。已覆盖全球超过3亿人次的读者，累

计发表超过20万篇文章。

KrASIA于2017年成立于新加坡，是亚洲领

先的英文科技媒体，也是报道中国新经济

领域内容最多、最专业权威的英文媒体。



我们如何与新加坡结缘？

新加坡政府主动找到了我们

外在因素 内在因素

36氪内部在讨论出海的可能性



东南亚的门户

亚洲通向世界的门户

为何选择把公司设立在新加坡？

良好的营商政策

以及多样化的人才市场

潜在的客户、

资源和钱

开放包容的

社会环境



从第一次去新加坡，到拥有15人的新加坡团队

我对这里的认识有何变化？

中文没有想象中好用 好热 没有中国速度 需要经常来见人、开会、参加活动

人脉的重要性
东南亚不是单一的存在，

而是包含很多国家和很多文化的多元区域
新加坡是东南亚的政治文化中心本地团队至关重要



从2017年到2021年
中国企业的需求发生变化

传统需求： 海外市场拓展的新需求：

团建、考察、奖励旅游等 市场调查、商业会议、寻找合作伙伴



拥抱变化，主动去服务他们

互联网时代，新加坡能够做得
比想象中更多

需要真正懂新加坡的人

帮助中国企业进入新加坡
跨国考察的核心是商业，

资源整合至关重要

商旅行业的一大机遇在于

中国企业缺少跨境人才



携手共绘狮城会奖业

探索后疫情时代会奖旅游业

细分市场的未来


